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Mejorar	  tu	  imagen	  on-‐line	  

Exprimirlo	  para	  buscar	  empleo	  	  

Taller	  LinkedIn	  -‐	  Innitor	  
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¿Para	  qué	  nos	  sirve	  LinkedIn?	  
	  
•  Es	  una	  red	  B2B	  (No	  B2C)	  

–  para	  generar	  negocio	  de	  empresas:	  leads	  cualificados	  	  
–  para	  buscar	  profesionales	  que	  nos	  puedan	  aportar	  algo	  	  

•  GesRón	  de	  Marca	  
–  nacional	  o	  internacional	  
–  Empresas	  o	  profesionales	  

•  Creación	  Comunidades	  profesionales:	  
–  	  target	  de	  direcRvos	  y	  profesionales	  que	  nos	  interesan	  

•  Mantenimiento	  acRvo	  de	  la	  red:	  
–  Importante	  ser	  un	  miembro	  acRvo	  
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¿Qué	  quereis	  que	  veamos?	  	  	  
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¿Temas	  del	  menú	  para	  trastear?	  	  
	  

•  Inicio	  
•  Perfil	  
•  Contactos	  
•  Grupos	  
•  Empleo	  
•  Buzón	  
•  Empresas	  
•  Más	  
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¿Temas	  varios	  para	  trastear?	  	  

•  Perfil:	  posicionamiento	  en	  buscadores	  (SEO	  de	  LinkedIn	  y	  google)	  

•  Configuración	  	  	  

•  Búsquedas	  	  

•  Aplicaciones	  
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Posicionamiento	  búsquedas	  -‐	  keywords	  

–  Perfil:	  	  
•  Titular	  profesional,	  cargo	  actual	  y	  cargo	  anterior	  
•  Intereses,	  Competencias	  

–  Idiomas:	  visibilidad	  internacional	  

– Densidad	  de	  palabra	  clave	  

– Nichos	  que	  nos	  diferencien	  del	  resto:	  
•  Competencias	  profesionales	  diferenciales	  

–  ApRtudes,	  conocimientos,	  experiencia,	  formación…	  
–  No	  diferencia	  por	  idioma	  del	  perfil.	  Añadirlas	  todas.	  
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Búsquedas	  –	  Pirámide	  Relación	  

–  Niveles	  1/2/3	  de	  contacto	  son	  las	  areas	  de	  busqueda	  y	  
visibilidad	  que	  Renes	  

–  El	  contenido	  que	  difundimos	  se	  viraliza	  en	  la	  piramide	  
–  Construyela	  acRvamente	  en	  el	  sector	  que	  te	  interesa	  
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Búsquedas	  –	  Red	  contactos	  
–  Es	  tu	  area	  de	  visibilidad	  y	  prospección	  
–  Importancia	  de	  conocerse:	  

•  No	  es	  importante	  que	  te	  conozcan	  personalmente	  
•  Lo	  importante	  es	  que	  vean	  lo	  que	  les	  aportas,	  tu	  uRlidad	  al	  otro	  

–  Cuanto	  más	  amplia	  sea	  tu	  red,	  más	  visibilidad	  Renes	  
–  Formas	  de	  ampliar	  tu	  red	  de	  contatos	  

•  Podemos	  invitar	  hasta	  a	  3.000	  contactos	  
•  Aceptar	  invitaciones	  
•  Grupos	  de	  interés	  
•  Empresas	  de	  interés	  
•  Invitar	  a	  contactos	  claves	  
•  Grupos	  abiertos	  
•  Superconectores	  (perfiles	  con	  muchos	  contactos)	  
•  LION	  (LinkedIn	  Open	  Networker)	  ej.	  TopLinked.com	  

–  Red	  ideal:	  
•  Superconectada,	  deslocalizada,	  intersectorial	  
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Oportunidad	  de	  LinkedIn	  

– Alcanzar	  grandes	  audiencias	  
– Demostrar	  todo	  lo	  que	  podemos	  hacer	  por	  ellos	  

–  Importante:	  	  
•  construir	  una	  IdenRdad	  Profesional	  es	  un	  proceso	  
•  Si	  no	  compartes	  no	  existes	  
•  Presentarse	  como	  se	  quiere	  ser	  percibido	  
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Conclusiones	  

–  Posiciona	  el	  perfil	  por	  competencias	  
– Olvida	  el	  invitar	  sólo	  a	  gente	  que	  conoces	  
personalmente	  

–  Las	  3.000	  invitaciones	  disponibles	  es	  un	  recurso	  escaso	  
–  Si	  no	  compartes:	  

•  No	  decides	  cuando	  te	  sitúas	  ante	  tus	  comunidades	  
•  No	  eres	  percibido	  como	  experto	  
•  No	  añades	  valor	  a	  tu	  red	  
•  No	  demuestras,	  por	  lo	  que	  no	  generas	  oportunidades	  
profesionales.	  
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